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Инвестиционное страхование 
жизни в РФ и за рубежом как 
защита от рисков и 
оптимизация налогообложения



Инвестиции на российском рынке:

• Риск потерь
• Отсутствие опыта 

самостоятельного выбора 
конкретных ценных бумаг

• При активной торговле или 
доверительном управлении –
13% НДФЛ ежегодно

• Сложность наследования
• Риски при разводе и взыскании
• Риски при непредвиденных 

критических ситуациях (потеря 
трудоспособности)

Инвестиции в зарубежные активы 
(дополнительные трудности):

• Налог на курсовую разницу
• Недоступность достаточного количества 

валютных инструментов на российском 
рынке

• Требование квалификации для работы с 
зарубежными активами

• Отсутствие налоговых льгот по активам на 
зарубежных рынках для налоговых 
резидентов РФ

• Необходимость ежегодной декларации 
• Невозможность вывода дохода от ценных 

бумаг на зарубежный банковский счет
• Не все брокеры работают с малыми 

лотами

Проблемы с инвестициями
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Фикс.

Потенц.

100%

Срок продукта

100%

Инструмент с гарантированной доходностью (напр., облигации или депозиты), составляющий 

большую часть портфеля.

Высокодоходный инструмент (несет в себе риски, 

но обладает высокой потенциальной 

доходностью). Это меньшая часть портфеля, 

которая дает доходность продукту в целом.

Фикс. +%

Фикс. +%

Потенц.

Структурный продукт со 100% защитой

Инвестиционное страхование жизни (РФ)

Выплата в 
случае смерти 
и др. рисков 

Налоговый 
вычет

120 тыс./год

НДФЛ 13% с 
превышения 

ключевой 
ставки



ИСЖ агрессивная стратегия



ИСЖ консервативная стратегия



ИСЖ – возможность смены стратегий



ИСЖ – регулярный доход



• Гарантированная доходность, нет возможности 
управления (Fortuna)
– Разовый взнос с нерегулярными пополнениями
– Регулярные взносы раз в месяц/квартал/полгода/год от 5 

лет

• Возможность самостоятельно управлять инвестициями 
внутри полиса без гарантий доходности (Investors Trust, 
Custodian Life, Hansard, Royal London 360 etc.)
– Разовый взнос с нерегулярными пополнениями
– Регулярные взносы раз в месяц/квартал/полгода/год от 5 

лет

Инвестиционное страхование жизни unit-
linked (за рубежом)



Брокерский счет Брокерский счет в страховой оболочке

Инвестиционное страхование жизни unit-
linked (за рубежом)

Выплата 101-
105% суммы 

полиса в случае 
смерти 



Как?

Параметр Брокерский счет Брокерский счет в 
страховой оболочке

Защита на случай 
банкротства

Все ценные бумаги на 
счете в сохранности

Все ценные бумаги на 
счете в сохранности

Деление при разводе, 
обращения взыскания

Применяется Не применяется

Налоги 13% пока капитал не выведен 
из полиса налог не 
взимается

Порог входа В среднем от 5-10 тыс. 
долл.

От 150 долл. в месяц или 
от 10 тыс. долл. 
единовременно



• Валюта полиса: чаще всего, USD, EUR, GBP, 
менять нельзя

• Регулярный взнос: от 150 долл./мес. Разовый: 
от 10 тыс. долл.

• Инструменты инвестиций: mutual funds 
(regular premiums), остальное – lump sum от 
установленных сумм

Инвестиционное страхование жизни unit-
linked (за рубежом)



Инвестиционное страхование жизни unit-
linked (за рубежом)



Regular premium:

• Административные комиссии: 2% от суммы взносов ежегодно

• Комиссия за обслуживание: 40-100 долл. в год в течение всего срока 

инвестиций 

• Комиссия за управление: 1,5-2% от стоимости инвестиций ежегодно

• Комиссии фондов – 1-3% в год

• Орграсходы: 1,5% от суммы взносов 5 первых лет

• Комиссии финконсультанта – до 1-2%

• Комиссии за приобретение фондов – от 0 до 8% от суммы инвестиций.

Бонусы:

• Лояльность: 5% от взносов через 10 лет и далее каждую 5-ю 

годовщину, но не более 30 лет

Инвестиционное страхование жизни unit-
linked (за рубежом)



Lump sum:

• Орграсходы: 2% от суммы инвестиций в первый год инвестиций.

• Административные комиссии: до 8% от суммы инвестиций в первые 5 

лет инвестиций.

• Комиссия за обслуживание: 750 долл. в год в течение всего срока 

инвестиций.

• Комиссии фондов: 1-3% в год

• Комиссия финконсультанта: до 1-2%

• Комиссии за изъятия инвестиций в первые 5 лет – от 8 до 0,4% от 

изымаемой суммы.

• Комиссии за приобретение фондов и структурных продуктов – от 0 до 

8% от суммы инвестиций.

• Бонусы – отсутствуют.

Инвестиционное страхование жизни unit-
linked (за рубежом)



Достоинства:

• Возможность гарантированного 
накопления определенной суммы к 
окончанию срока программы (по 
соответствующим программам)

• Возможность активно управлять своим 
портфелем и даже заниматься 
активным трейдингом (вне РФ)

• Страховая защита на случай смерти по 
любой причине и других рисков

• Налоговые льготы

• Защита накоплений от развода, 
взыскания

• Отсутствие ограничений для 
неквалифицированных инвесторов

• Отсутствие ограничений по переводу 
капитала на счета вне РФ

Недостатки:

• При досрочном изъятии средств из 
программы страхователь может 
получить взносы не в полном объеме

• Не во всех программах есть 
возможность пополнения 

• Немного дороже, чем обычный 
брокерский счет 

Инвестиционное страхование жизни:
Важно помнить
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